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Abonnementslesninger kan ege din omsaetning, sikre et fast kundeflow og
skabe loyale kunder, hvis det gores rigtigt. Det forklarer Repiit, som hjalper
virksomheder med at satte smarte og enkle abonnementslasninger op.

14.dec2017 Seren Willemoes

Skriv kommentar

Amazon gor det, nemlig.com gar det, Arstiderne gor det og i fremtiden bar flere danske
netbutikker og gore det; salge varer via abonnementslasninger.

Det forklarer Lars S. Jacobsen, som er adm. direktor i den danske virksomhed Repiit. Ifalge
ham er abonnementslosninger med til at sge omsaetningen og loyaliteten, og samtidig kan

man spare pa marketing, da man som butik kun skal "hente kunden ind en gang™

"Netbutikken far en god mulighed for at sge salget, fordi kunderne tilmedler sig til en fast
leverance, og dermed shopper de ikke rundt hos andre efter produktet. Der er ogsa god
mulighed for mersalg, da man ved, at om tre dage skal kunden have denne vare, og derfor

sender ieg lige et godt tilbud med en relevant vare. som kunden derved kan fa med i samme
leverance og derved spare fragten.

1Y Netbutikken far en god mulighed for at age
salget, fordi kunderne tilmelder sig en fast
leverance, og dermed shopper de ikke rundt
hos andre efter produktet.
Ifalge FDIHs tal er der flere og flere kunder, der kan se fordele ved abonnementslesninger. 4,5

millioner gange kabte en dansker et abonnement i 2016 i en dansk netbutik. Tallet er steget

med 50 procent pa bare to ar, hvilket understreger, at abennementsmarkedet er i vaekst.

“Det giver en reekke fordele for kunden, som vil nyde af, at produktet bare bliver leveret

derhjemme, nér kunden mangler det,” forklarer Repiits direktar.

Der er mange fordele ved at seelge via abonnement, men inden netbutikker kaster sig over

lzsningen, skal de ifalge Lars 5. Jacobsen overveje, om deres produkter passer til metoden:

“Der skal vaere en rimelig forbrugsfrekvens pa varen, sa hvis du s=lger vielsesringe, er det
maske ikke 53 oplagt. Men seelger du varer som kosttilskud, hundefoder, tandpasta,
maltidskasser, kaffe og lignende, sa er det helt oplagt at gere det via et abonnement.”

1Y Der skal vaere en rimelig forbrugsfrekvens pa
varen, sa hvis du saelger vielsesringe, er det
maske ikke sa oplagt.
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